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Nadéjeplné vize jsou krasna véc, ovSem cesta za nimi zasazena do reality mize mit nékdy horkou pachut.
UdrZet si vnitini silu, motivaci a chut stale tvorit, je pak kumst. Zvlasté kdyz se Clovek vydava sméry jinymi,
nez jakymi jde nejvétsi dav. Ale i tak to stoji za to! Architekt Petr Vala je z téch, ktefi hranice zndamého
neunavné posouvaji, hledaji nova reseni a lepsi cesty. Pro¢ ve firmé dal prednost drevostavbam, jaké
negativni stereotypy se objevuji v Ceském stavebnictvi, co by doporucil investordm na zadatku, a mnohé

dal$i jsme rozkryli v nasledujicim rozhovoru.

m Casto se spolu setkavame nad
tématy kombinovanych konstrukci,
pro které citim vase zapaleni. Cim
to, zZe jsou ve stfedu vaseho zajmu?
Nikdy jsem nebyl a nejsem Gistokrevny dre-
var, ani betonar, ani cihlar. Snazim se z tech-
nologii pouZit to, co je pro dany okamzik
a danou stavbu nejvhodné&;j$i. Zadny material
neni univerzalné nejlepsi pro v8echny stav-
by. Kazdy ma ve svych odliSnostech benefit
pro néco jiného. Smyslem dobré prace ve
stavafiné je znat, umét spojit a vyuZit jejich
vyhody. Kombinovat materidly je tedy pro mé
pfirozené. NezZ jsme jako firma zacali délat
drevostavby, uz jsme méli néjaké zkuSenosti
a ja jako architekt pomérné dlouhou historii
v navrhovani staveb. Délali jsme betonové
skelety, zdéné stavby, néco dokonce v oce-
li. A pravé od chvile, co jsem firmu preklopil
do sméru drevostaveb, jsem zacal vnimat,
co je tfeba nékdy doplnit od jiného materia-
lu. Nejlepsi ke dfevu je v tomto sméru pravé
beton. Beton a ocel. Zdéné konstrukce moc
ne. Z hlediska tepelné-technickych parame-
trG, stavebni fyziky a tak dale. Tam je jasné
nejlepsi beton. Ocel se do toho dostéava sub-
tilnimi prvky pro zaji§téni prostorové tuhosti.

H A co pritahlo vasi pozornost

k dfevostavbam?

Do oboru drevostaveb jsem presel zamér-
né. Byl to smér, ktery jsem ve firmé nasta-
vil, protoZe to bylo Uplné jiné prostfedi po
strance ideové, znalostni i personélni. Byla
to nova véc se silnym ekologickym nébojem,
kterd prinasela jiny pfistup k prozivani obyt-
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ného prostoru. Véfil jsem, a dnes to vniméam
jedté vice, Ze drevostavby jsou nositelem
zmény Zivotniho stylu svych uZzivatel(. No
a také se mi uz nechtélo pracovat s lidmi, se
kterymi to nefungovalo tak, jak bych si pfed-
stavoval. Pfece jen femeslo v dfevostav-
bach byt musi. A femeslnik, ktery pracuje
se drevem, prosté musi vidét ve 3D. Takovy
¢lovék ma jiné parametry nez zednik, aniz
bych se chtél zednikli dotknout - jsou mezi
nimi jisté chytfi a Sikovni lidé, ale procento
hraje ve prospéch drevostaveb.

m Vase motivace priklonit se

k oboru dfevostaveb mé zaujala.
Neni pohanéna pouze samotnymi
parametry staveb, ale celou kulturou
oboru...

Ano, vlastnosti stavby jsou do zna&né miry
dany nejen lidmi, ktefi ji vymySleji, ale také
lidmi, kteffi ji délaji. Pokud je drovef lidi vy$si,
je nejvétsi predpoklad, Ze i parametry domu
budou vyssi.

m Vim, Ze jeden konstruk¢ni systém

- kombinaci prefabrikovanych
betonovych prvka a montované
sendvi¢ové konstrukce se dfevem -
jste vytvoril. Kde je pro néj

idealni misto?

Jeho misto je hlavné ve vicepodlazni zastav-
b&. Tam se projevuje v plné sile. Uro&i rych-
lost stavby, tim padem je ekonomicky zajima-
vy a poskytuje velkou svobodu ve ztvarnéni
fasady a dispozice.

Pro mensi stavby moc atraktivni neni, jdete
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VIZE

takzvané s kanonem na koméra. Smysl ma pro relativ-
né vétsi domy alespon o tfech nadzemnich podlazich.
V souvislosti s tim doufam, Ze kompozitni konstrukce
s vyuzitim drfeva i Cisté drfevostavby prorazi do stale
zabednénych hlav developerl a investorl vétSich by-
tovych i nebytovych celkd. VétSina z nich argumentu-
je, Ze vicepodlazni dfevostavby trh nechce, a pfitom si
neuvédomuji, Ze nahled lidi je v jejich rukou! Nabizeji
mySlenky konzervativni az prezité, bez odvahy, bez po-
chopeni novych trendd a ménicich se Zivotnich priorit.
Ten, kdo tohle otevre, objevi zcela novou trzni silu, kte-

DEJME SI TU PRACI, ABYCHOM VEDELI, CO
CHCEME, A MELI CHUT A ODVAHU ZA TIM
JIT I ZA CENU VETSIHO USILI
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ra zatim dfim4, kterd v podstaté nemda u nas moznos-
ti volby a vybéru a ktera, vérte mi, je jiz velmi silna...
V tomto ohledu by se rozhodné méli probrat zastupci
mést a obci, ktefi mohou mit velky vliv na uplatfiovani
pfinosnych myslenek ve svém regionu.

Hm Jak na tom vlastné jsme s nebytovou
vystavbou na bazi dfeva?

Porad se pretlacujeme s ¢eskou mentalitou. Do toho za-
hrnuji nejenom stav mysli investor(, ale i prostfedi, ve
kterém maji domy vzniknout, to znamen4 legislativu. Cesi
tro8ku zaostavaji ve vizich, které mohou drevostavby na-
plnit. Dobihdme za progresivnim svétem. Mohlo by to byt
vstficnéjsi. Je tu spousta bariér, které dfevo do vicepod-
laZni zastavby moc nepousti. Ma to ale vyvoj. Posouva se
to. Cesi jsou sice o krok zpét, ale kdy? nékdo pfed nimi
utikd, museji taky pridat...

Ve Vidni bychom méli mit co nevidét nejvyssi dievostav-
bu svéta. Némecko je také velmi technologicky vyspéla
zemé, ktera ve spojeni s dfevostavbami zacina produko-
vat nezavislé ,nulové“ domy na misto pasivnich domd.
Jsme obklopeni staty, které vidi drevostavby jako pro-
gresivni technologii, zejména po strance udrzitelnosti
rozvoje a ekologie. A to je pozitivni.

m S jakymi nefunkénimi stereotypy se ve své
praci architekta setkavate v roviné rodinného
bydleni?

Bohuzel se ¢im dal vic setkdvam s tim, Ze si lidé nedaji
moc prace s tim, aby si ujasnili, co vlastné chté&ji. Aby to
opravdu chtéli. Aby firmam dali zadéni. Dnes je v konzu-
mu naSe mysleni tak zménéné, Ze oni pfijdou a jako prv-
ni chtéji katalog. Z néj pak néjakym zplsobem vybiraji,
ale neni tam aktivita, Usili, touha, vaSen.... Lidé zacinaji
byt zvykli i v bydleni, Ze pfijdou jako do obchodu s mo-
bily, kde maji dvanact typd a nemiZou fict, poskladejte

mi ho jinak, ja bych chtél néco pro sebe. To nejde, ale
v domé to jde. ProtoZe dlim je néco jiného nez mobilni
telefon. Dim zatim nenfi vyrobek, zatim je to sluzba. Ta
ma jiné principy. Ale bohuzel dim se k produktu blizi.
V disledku toho, Ze lidé to tak chtéji — a ted nemyslim
jen stavebniky. My vSichni to tam tlacime.

m A pro¢ se tento pfistup stava pravidlem?

Ve své podstaté neni chybou, Ze se vytvareji typové
domy, které jsou v katalogu — to miZe byt zajimavé in-
spirativni prostredi, kde si mohu vytfibit, co vlastné chci,
a co ne. V katalogu dokonce mUlzZe byt pfi troSe Stésti
presné ten diim, ktery chci — pro¢ ne? Ale musim si byt
jisty, Ze to tak je! To v sobé nese hodné vlastniho usili
a premysleni. Tato aktivita také pfirozené prinese neje-
nom tfibeni konstrukénich a estetickych parametri stav-
by, ale (nebo by méla pfinést) konfrontaci mezi vlastnimi
finanénimi moZnostmi a realizacnimi predstavami. V pfi-
padé spoluprace s rozumnou firmou nebo véci znalym
architektem se v tomto procesu Ize vyhnout sréZzce mezi
pranim a moznostmi. Ostatné finance a financovani rea-
lizace je velkd kapitola sama o sobé. Osobné si myslim,
Ze priliSné tlaceni na pilu nizkych cen, slev a podobné je
cesta do pekla pro nas v§echny.

B Hledame nejjednodussi cestu a Setfime energii,
zdroje, ale zfrejmé na nespravnych mistech...
Kdyz si uvédomite, jaké disledky to nese — zchudne-
me tim vSichni. Je to totéZ, jako kdyZ jdete nakupovat
do samoobsluhy a koupite ten nejlevnéjsi syr, ktery je
z Polska. Pro¢? Mame tolik naSich producentd. Radgji
zaplatim o néco malo drdz a pomdzu tim sousedovi,
ktery potom pomU(zZe mné. KdyZ se budu snazit tu firmu
natlacit do pozice, kdy je to na hrané nebo mozna za
hranou, omezim jeji vynos a ta skupina lidi opét nebu-
de mit penize na ndkup produktd ode mé. My se takhle
témi slevami posilame do pekla. Sleva je sprosté slovo
a nic nez kratkodoba marketingova manipulace. Kaz-
dy produkt ma svoji hodnotu, a kdyZz mam lepsi pro-
dukt, musim si dat préci, abych identifikoval, pro¢ je
lepsi. To plati pro prodavajiciho i kupujiciho. Kdyby-
chom toto povédomi napfi¢ lidskymi ¢innostmi méli,
tak se to projevi: budeme moc vyuzZivat lepSi prostredi,
lepsi produkty a budeme to mit tady mezi sebou, na lo-
kalni drovni.

| kdyz nés celkové Zivotni styl a okoli tlaéi do konzumu,
méli bychom vidét dal.

Velice G¢inny néstroj na to, jak z tohoto zaarovaného
kruhu vyskodit, je i ekologické vnimani. Sirsi kontext.
Podle tohoto méfitka se d& ménit ndzor na spoustu véci,
samoziejmé i na domy.

m Takze jestli to chapu spravné, jako
investor bych méla znat svoje potreby, mit
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proaktivni pfistup a také trpélivost, snahu
vidét Sirsi souvislosti, nejen svlj komfort.
Doprat si dostatek ¢asu na cely proces, kdyz
uZ si stavim dim na cely Zivot. Pak muiZe byt
vysledek kvalitnéjsi nejen pro mé, ale také

pro celou spolec¢nost, protoze vysledek bude
hodnotnéjsi.

Ano, presné tak. V podstaté jste ted zaroven definovala
naSeho idedlniho klienta. Ten, ktery je schopen aktivitu
vyvinout, identifikovat véci kolem sebe, rozhodnout se na
zakladé znalosti, schopnosti...

Tim, Ze si zvolim snazsi cestu, se mdZzu o néco pfipra-
vit. Levnym domem se mUiZu pfipravit o hodnoty, které
nemusim prvoplanové vnimat. Na druhou stranu plano-
vat se da chytfe, bez rozhazovani financi. Zdravy, chytry
a korektni proces vedouci k mému cili obohati nejen mé&,
ale i mé okoli.

m Jaké hlavni doporuceni byste dal stavebnikovi
rodinného domu na zacatku procesu?

Doporucil bych premyslet. Jsme lidi, umime to. Kazdy,
kdyz chce udélat néco dobfe pro sebe i pro své okoli,
musi prfemyS$let. Byt aktivni, snaZit se informace ziskat.
Dnes je to jednodussi. | kdyzZ to je relativni, musite zase
spoustu informaci filtrovat a provérovat.

Aktivita a odvaha jsou nezbytnymi parametry k tomu,
aby c¢lovék néco dokazal nebo
néco zménil. Spousta lidi se

ve findle boji. Dlivodd, pro¢ se
bat, narlistd. Pfibyva pravidel
a téch, ktefi vas za chyby te-
pou. Prosté strach v systému

VELKY POTENCIAL
DREVOSTAVEB U NAS
JESTE DO ZNACNE MIRY

hraje velkou roli. Ale to vas ne-
smi zastavit.

Séam jsem z téch klackd pod no-
hama od legislativy a celkového systému nékdy unaveny.
Tti Etvrtiny prace jsou administrativni véci a zbyte€nosti,
ten zbytek teprve progresivni a produktivni ¢innost. Ne-
mluvé o dafovych podminkach. A pak také urednicky
pristup a legislativa. Nejhor$i je udélat chybu. To se na
vas v8ichni sesypou s klackem v ruce. A zkuste neudé-
lat chybu, kdyz délate néco nového. Tohle je potieba si
uvédomit predem, nez vstoupime na cestu k vlastnimu
domu. Ale opakuji — tohle vas nesmi zastavit! Samozre;j-
mé existuje cesta, jak to prekonat — byt aktivni, nebat
se a na cesté cilené hledat a vytvaret spojence. Kdyz
néco chci a chci to hodné, nastavim na to télo i dusi,
potom se ke svému cili dostanu. Vzdycky na tom bude-
te Iépe, pokud budete proziravi a vytvofite spojenecky
vztah s témi, ktefi dim s vami vymysSleji i s té€mi, ktefi jej
pro vas realizuji. Tyto spojence potrebujete.

TakZe odvaha, znalosti a spojenectvi nad vlastnimi sny —
to je cesta. O
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CEKA NA SVE VYUZITI.

|

ICH MACH’S EINFACH.
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